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表現力を変えるだけで  
想いが伝わりお客様を動かす 
表現力プロデューサーの桑原佐知です。 
 
私はいい商品を持っているのに 
価値が伝わらない起業家さんへ 

客観的データに基づいた 
お客様に刺さる言葉と写真を使って 
お願いされる集客を叶える 
表現力マーケティングを主宰しております。 

この小冊子では表現力マーケティングってなに？ 
ということを「漫画」で解説しています。 
ぜひ楽しみながらみてみてください。

はじめまして
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漫画の登場人物紹介

桑原　佐知 
表現力マーケティング主宰 
自分を魅力的に表現できない 
個人起業家さんに対して 
９ヶ月の起業家育成塾を 

主宰している。

宮崎　あおい 
会社を辞めて起業を決断。 

興味があるビジネスがたくさんあり 
様々な資格を取得している。 
勉強熱心なためセミナーに行って 
起業に関する情報を集めるものの 
集客ができず悩んでいる。 
好奇心旺盛な性格。
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表現力マー
ケティング
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※注：実際はこんなに豹変するキャラではありませんのでご安心ください
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そう！逆にカバー写真は 
訪れた全員が必ず見ているの!!

カバー写真でお客様の心を 
動かせなければ、どんなに素敵な 
投稿をしてもみてもらえないのよ！
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まずは写真を撮るために 
魅せ方を決めます！

自分のことは理解してる 
つもりだけど…。

では、こんなお悩みはありませんか？ 
・日々の発信をに迷ってしまう 
・ライバルと比べられて大勢に埋もれている 
・お客様に媚びて営業している 
・複数のビジネスに手を出してしまう

これに当てはまる人は自分の魅せ方が 
確立していないので商品から見直していきます

それ私です・・・ 
だから上手くいかなかったんですね。



商品を見直すには 
なにから始めていくの？
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ただ、魅せ方を変えるだけではなく 
どの言葉や写真を使えば、 
どんな人がどのぐらい集まるのかまで 
数字による客観的データから分析しています 
だから、成果の再現性が高まるの。
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また、売り方も大事なの！

数字や分析って聞くと難しそうだなぁと 
感じるかもしれないけれど、実は私も苦手 
だったの。だからこそ、誰にでもわかるように 
教えられるようになったんだ！

• • • • • • • • • • • • • • •

• • • • • • • • • • • • •

それなら私にも出来るかも！

もちろん売り方も大事っ！
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だからこそライバルがいないし、 
教育することで、 
Cまで導いていけるんです。

実際にビジネスが決まれば、 
写真を撮ります！ 
写真はこんな風に活用します。
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売上を伸ばすために重要なのは 
まずは独自のビジネスをつくり 
数字に裏付けされた価値を視覚化した上で 
お客様にお願いされる自分になることです

私も、 
やってみたいです！
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ーそして、半年後ー

表現力マーケティングに入って、 
商品も考え方も働き方も大きく変わったあおいさん
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ついに月商７桁を連続で到達できるようになり、 
休んでも売上が上がる仕組みができたので、 

念願のハワイへ！

あなたも 
表現力マーケティングの秘書として 
私の一番近くでビジネスを学び 
起業への準備をしませんか？
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ここから先は門下生さんの 
ご感想をご紹介します

!31

＼桑原佐知ってこんな人／

初めての個別相談に 
参加してみて。
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１、なぜ個別相談を受けようと思いましたか？ 

私もフォトグラファーとして仕事をしているのですが、すごく突出したビジ
ネスをされていることに魅力を感じ、どんな秘密があるのだろう？話が聞き
たい！！と思い個別相談に申し込みました。 
自分のフォトグラファーとしての稼ぎ方や稼ぐ金額に対して悩んでいました
し、個人事業主としてビジネスを展開するのであれば、もっと稼ぎたい！と
思ったからです。 

２、受けて何が得られましたか？ 

まず、ビックリしたのが、ビジネスの考え方。 
個人相談の時に佐知さんに言われたのですが、「優等生の回答だね！！」と
言われ、その後、教えていただいた内容が衝撃的で・・・（笑） 
ビジネスの考え方は私がこれまで実践してきたやり方と全くの逆で、まさか
そんなところから考えるなんて！！！という感じでした。その後、私のため
にビジネスの企画書を２つも提示していただき、どちらも私のことをすごく
考えて作っていただいたんだな♡という素敵な内容でした。

!32

シンデレラ名刺クリエイター 
坂林彩未さん

一瞬で「欲しい」を引き出し 
お願いされる人になる
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３、コンサルティングを受けてみてどうですか？  
受ける前と何が変わりましたか？ 

受ける前は何から手をつけたらいいのかわからない。やり方は色々検索して
みて、実践してみるけど、全く前に進んだ感じがしない。という典型的なダ
メな人だったのですが、今は一つのやりたいビジネスのためにすごく情熱と
愛情をかけて研究しています。本当に寝食も忘れるほどで、佐知さんに聞い
てもらいたくて、見てもらいたくて、夜中にメールを送ってしまうほどです
（笑）自分自身のビジネスへの考え方が変わったのが一番大きいと思いま
す。 

４、桑原佐知さんの印象は？ 

佐知さんの印象は自信に満ち溢れていて、本気でビジネスもプライベートも
楽しんでいる方だな！！と思っていました。個人相談を受ける時も佐知さん
の人柄に惹かれました。実際にコンサルをお願いし、ひっきりなしに相談に
乗ってもらっているのですが、どんなに忙しい中でも門下生のことを考え
て、みんなのビジネスを軌道に乗せるため、一緒に考えてくれて、力をくれ
る、本当に頼りになる師匠です。 

５、どんな人に個別相談をオススメしたいですか？ 

自分のビジネスを一人でやることに限界を感じている人や、もっともっと高
みを目指したい人は、佐知さんのコンサルをオススメします！！ 
個人事業主は孤独なものだと勝手に思っていました。 
でも、こんなにも親身になってくれて、一人一人のビジネスに向き合ってく
れる佐知さんや、同じコンサルチームのメンバーの日々のことを見ている
と、「孤独である必要はなかったんだな」と思いました。 

ビジネス自体に限界を感じている方は、ビジネスは本当に楽しいもの！！そ
れを教えてくれる佐知さんの個別相談をぜひ受けてみてほしいです！
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１、なぜ個別相談を受けようと思いましたか？ 

とにかくあって直接お話を伺ってみたかったからです。 
ちょうどFacebookのカバー写真とプロフィール写真を変えたいと思って
いる時で色々探したのですが、佐知さんの場合はただ撮るのではなく、
どのような見せ方をするのかから一緒に考えてくれるという点で他と違
うと感じました。最初は写真の提案が欲しいだけで個別を申し込みまし
た！ 

２）個別相談を受けて何が得られましたか？ 

私にも差別化ができる・作れるんだという実感が得られました。 
世の中にあるビジネスの仕組みもとてもわかりやすく教えてくださり、 
うなづきポイントがたくさんでした！ 
個別が終わる頃にはすでにこの佐知さんに教わりたいことは山ほどある
という確信がありました。

!34

 
一目惚れ動画プロモーション 

山崎友香さん

３秒で興味を引き 
60秒で心を掴んで離さない！
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３）コンサルティングを受けてみて 
１ヶ月がたった今言えることは、しっかりきっちりしている！というこ
とです。普通めんどくさくてやらないようなことも佐知さんのところで
は素直にやれたりします。 
それはきっと全てにおいて相手目線で「私のために言ってくれる」とい
うのをストレートに感じることができるからこちらも動けるんだと思い
ます。受ける前と変わったのは自分の専門性を高めるための研究を進ん
でやりたいと思えるようになった心境の変化です！！ 
佐知さんとの出会いのおかげで私は自分の仕事を一生研究し続けて行く
と思います。 

４、桑原佐知さんの印象は？ 
本気で関わってくれる素敵な師匠です。どのセミナーでも私は師匠に恵
まれてきましたがここまで一人ずつのために自分の時間、労力、知識な
どを駆使してアドバイスをくれる人はいません。一緒に研究をしてくれ
ていることが本当に心強くて、彼女の言葉には全く嘘がない上に未来を
見ながら言ってくれていることがビシバシ届いてきます。 
こんな人は他にはいないです。 

５、どんな人に個別相談をオススメしたいですか？ 
自分で自立して本気で経済力を身に付けたいと思っている人にオススメ
です。逆に、趣味程度でお小遣いを作りたいとか、佐知さんに教えても
らったら全部何とかしてくれそうという依存体質の人には向いてないで
す。自分でやるべきことはできて、前に進もうという姿勢があれば困っ
たときは全力で知恵を貸してくれると思います。とにかく気になったら
まずは会ってみた方がいいです。 
自分にとってチャンスとなる人かどうかわかるはずです。 
少なくとも私自身は思い切って直接あってみて良かったです！ 

!35
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１、個別相談を受けて何が得られましたか？ 

ビジネスへ新発見がありました。衝撃というか、知らない世界があると感じ
られました。想像していた以上に期待を見せてくれる相談内容でした！佐知
さんの自信がすごく感じられ、知識はもちろん受け答えの判断力、ズバッと
言えるカッコよさ、こんな風になれたらいいなという憧れを感じました。自
分のビジネスへの可能性が広がる個別相談です。 

２、コンサルティングを受けてみて何が変わりましたか？ 

コンサルティングはもちろんですが、自分を見つめる機会をたくさんいただ
いています。 
もっと中学生くらいから知っておきたい、生きる上で自分がもっと自分らし
く生きられる、限界のない発想や行動のしかたを教わっている感じです。ビ
ジネスの集客を教わりたい方はたくさんいると思いますが、ノウハウや学ん
でいても売れない理由が他にあるとわかりました。ノウハウだけではない、
根本のビジネス思考が身につけられるコンサルティングだと思います。 
もちろんビジネス創造から集客までの仕組みがちゃんと構築されていますか
ら、やるべきことが明確ですし、アドバイスがとっても的確で、心強いで
す。コンサルティングという枠を超えてる感じ、自分自身の成長に繋がるの
と、愛のあるコンサルティングです。 

!36

プロモーションフォト 
仲島たまきさん

一目で価値が伝わる写真を創る
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４、佐知さんの印象は？ 

個別相談での印象は、正直な方という印象です。 
裏表がなく信頼できる方と思いました。 
興味を持って話を聞いてくれ、どんどん話したくなる方です。 
ツッコミも上手です。 
コンサルティングを受けてからも、印象は変わりません。 
研究熱心で、門下生のビジネスのための研究量もすごい多いですし、頭
の回転も早く、アイデアがすごく出るので、その思考を借りられるのは
すごく幸運です！今までの自分の経験も惜しみなくシェアしてくれ、時
に励まして気持ちを軽くしてくれたり、伝えるところはしっかり伝えつ
つも、色々考えての言葉に、思いやりをとても感じられます。門下生へ
の愛がすごくある人。同じ道を通ってきてますので、悩みもよくわか
り、相談すると一発で解決するような心強い師匠です。 
門下生を引き上げたいと、一所懸命に考えてくれてるので、本当に有り
難い存在です！ 

５、どんな人に個別相談をオススメしたいですか？ 

いろんな起業塾に行ったけど成果がでない方、 
いまのビジネスでは体力の限界が見えている方、 
知識やスキルに自信があるのに収入に繋がっていない方、 
いまの売れてるビジネスを継承する仕組みを探している方 
にオススメしたいです！ 

!37
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１、なぜ個別相談を受けようと思いましたか？ 

私は、今年の春にお花の教室を始めたばかりなのですが、 
ビジネスについて何の知識もないまま始めたので、集客に行き詰ってい
ました。趣味のお教室ではなく、しっかりビジネスとして稼ぎたいと
思っていましたが、たくさんあるお花教室の中でどうやって自分のお教
室を知ってもらえるのか悩んでいる時に佐知さんの個別相談の広告が目
に入りました。 
【花は写真映え大事！】とインスタに力を入れていた私は、見せ方を考
えてくれる佐知さんに興味を持ち、話を聞いてみたい！と思い申し込み
ました。 

２、受けて何が得られましたか？ 

ネットでにわかに収集した情報では知り得なかった内容がびっしり詰
まっていてビジネスの基本が分かっていなかった私には全てが学びでし
た。また、私が悩んでいた集客以前に考えるべきことがあると知り、目
から鱗でした！！

!38

花育おけいこ塾 
渡辺麻衣さん

花を生けるだけで 
自ら考える子供が育つ
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３）コンサルティングを受けてみてどうですか？ 
受ける前と受けた後では何か変わりましたか？ 

受ける前は、やみくもに進んでいて自分がどこに向かっているのかわからな
い状態でしたが、佐知さんとお話したり課題を進めていく中でようやくやり
たいビジネスが明確になり、今は、毎日自分のビジネスに関する研究をする
のが楽しくてたまりません。 
小さな子供がいるので思うように時間が取れなかったりもするのですが、 
育児だけの日々より数倍も充実した毎日です。 
一歩ずつ前に向かって進んでるという実感を得られていることが一番変わっ
たところだと思います。 

４、佐知の印象（コンサルを受ける前と今の違いがあれば） 

1人1人にまっすぐ向き合ってくれる誠実な方。 
門下生が一人で歩んでいけるよう与え過ぎないことを徹底し、皆の成長を真
剣に応援してくれてるのが伝わります。厳しくも温かく見守ってくれ、 
立ち止まっている時にはさっと手を差し伸べアドバイスしてくれる心強い師
匠です。 

５、どんな人に個別相談をオススメしたいですか？ 

今やっているビジネスを成長させたい人や、自分独自のビジネスを創りたい
人におススメします！ 
自分の強みはなかなか自分で気づけません。佐知さんの個別相談では、 
自分が想像もしなかった企画を提示していただき、新たな自分を発見できま
した！！そこからまた自分と向き合い今はまた別の企画を創造している段階
ですが、佐知さんとお話できたからこそ前に進むことが出来ています。 
迷われているなら会ってみて下さい。 
本気で頑張る人に本気で向き合ってくれます！ 

!39
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筆者プロフィール

自分の可能性を試したいと奮起し公務員を辞めて起業す
る。１枚の写真で売上をあげるコンセプトフォトグラ
ファーとしてビジネスを始めたものの、独自の商品を作る
前に、写真を撮る人の多さに気がつく。 
そこで売れる写真を作るための商品コンサルティングを主
としたプロデューサーとして活動していくことを決める。 
過去関わったコンサルティングのクライアント数は１ヶ月
で30名以上を超え、ビシネス初心者から150倍の価格で売
り出すことに成功。 
現在もセラピスト、コーチ、デザイナー、先生業、店舗経
営者、コンサルタント、講師業など様々な分野のプロデュー
スをしている。 

表現力プロデューサー　
桑原 佐知
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